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Мы Nimax — экосистема 
услуг для запуска 
и развития digital-проектов

 
Мы партнёры для компаний, у которых есть вызов. 

исследования
стратегия
аналитика
брендинг
UX/UI  
дизайн 
разработка 
сайтов и сервисов
SEO
лидогенерация
креатив 
SMM
брендинг 
работодателя 
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23 года на рынке

Москва, Петербург, 
Лиссабон, Тбилиси

100 вовлечённых 
специалистов 
в 12 экспертных 
группах



13 наград «Золотого сайта» 
26 наград Tagline 
3 награды Red Apple
16 наград «Рейтинга Рунета» 
3 награды «Серебряного 
меркурия» 
2 попадания в шорт-лист 
фестиваля Sreda 
1 награда и 2 шорт-листа 
«Белого квадрата» 
Website of the day 
CSS Design Awards 
Honorable Mention, Mobile 
Excellence Awwwards

Входим в топ ключевых 
рейтингов в диджитал 
дизайне, брендинге, 
перфоманс-маркетинге, 
SMM и SEO  



Строим и развиваем 
цифровые продукты

→ UX/UI аудиты, 
→ UX-тестирования 
→ дизайн и разработка 
   сайтов и сервисов

Мы full-service агентство. Вот над какими 
задачами мы работаем: 

Создаём идентичность 
и выстраиваем образ 
компании

→ бренд-стратегия 
→ нейминг
→ айдентика бренда, 
→ дизайн носителей 
→ коммуникационные стратегии
→ креативные концепции



Выстраиваем коммуникацию 
с пользователями 
и покупателями

→ креативные кампании
→ контент-маркетинг 
→ СММ
→ инфлюенс-маркетинг
→ фото&видео продакшен

Привлекаем пользователей 
и покупателей

→ диджитал стратегия 
→ SEO и ASO
→ лидогенерация: PPC 
и таргет



Строим и продвигаем бренды 
работодателя

→ EVP и платформа бренда работодателя
→ креативная концепция
→ hr-сайты 
→ HRS системы и боты
→ продвижение бренда работодателя 
→ лидогенерация для вакансий 
→ создание экспертного контента



За 23 года работы мы сделали около 8 000 проектов. 
Некоторые из наших клиентов:

Наш NPS 9,75
Наш CSI 8,5
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DRON DIGITAL

DRON.Digital — онлайн-сервис для самостоятельного 
запуска наружной рекламы, стартап крупнейшего 
регионального оператора наружной рекламы 
«Дизайнмастер». 

Задача: привлечь новую аудиторию в сервис — 
опытных маркетологов и предпринимателей, которые 
сами продвигают свой бизнес.

Чтобы привлечь новую целевую аудиторию, мы 
создали новый фирменный стиль — динамичный и 
объемный, соответствующий амбициям компании. 
Вторым шагом мы разработали для сервиса новый сайт 
— удобный
и актуальный. И разработали коммуникационную 
стратегию по привлечению пользователей.

После старта работ по предложенной стратегии 
клиент вышел на показатель активных 
пользователей в месяц в 1,5 раза выше 
поставленного KPI.

Кейс

БРЕНД-ПЛАТФОРМА АЙДЕНТИКА САЙТ КОМ. СТРАТЕГИЯ

https://www.nimax.ru/dron/
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Softline computers — направление бизнеса 
компании Softline, которое оказывает услуги 
по индивидуальной сборке компьютеров, 
серверов и систем хранения данных. 

Мы обновили платформу бренда 
и айдентику в соответствии с новым 
позиционированием.

Получился визуальный язык бренда, который 
говорит с аудиторией на ее языке, но не стремится 
заигрывать. Взрослый, серьёзный дизайн, 
который демонстрирует знание сферы. 
Генеративная графика говорит на языке целевой 
аудитории.

Кейс
Сайт

SOFTLINE COMPUTERS
БРЕНД-ПЛАТФОРМА АЙДЕНТИКА САЙТ

https://www.nimax.ru/softline-computers/
https://computers.softline.ru/
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Undatify — это проект в инкубаторе 
Лаборатории Касперского. Его задача — 
помогать частным лицам контролировать 
свои личные данные в интернете. 
В приложении и веб-сервисе Undatify 
человек может узнать, где в интернете 
выложены его личные данные в открытом 
доступе, и отправить запрос на их 
удаление. Мы с нуля разработали бренд 
с образом защитника частной жизни 
пользователя.

Кейс

Undatify от Лаборатории Касперского
БРЕНД-ПЛАТФОРМА АЙДЕНТИКА НОСИТЕЛИ

https://www.nimax.ru/undatify/




ATI.SU

ATI.SU — крупнейшая биржа грузоперевозок в РФ и СНГ.

Задача: увеличить количество установок и регистраций на 
сайте и в приложении, на ЦА грузовладельцев и 
грузоперевозчиков.

Мы с 2019 ведём и улучшаем результаты кампаний в 
контекстной и таргетированной рекламе в РФ и СНГ.

В апреле 2020 года начали искать дополнительные каналы 
трафика и активно развиваем mobile-кампании. Настроили 
передачу событий из AppMetrica и Firebase в рекламные 
системы. Летом 2020 года запустили кампании на Казахстан, 
осенью 2021 года — на Беларусь, Армению, Узбекистан и 
Кыргызстан.

Результат: С ноября 2019 по июнь 2022 получили 334 844 
установок, 70 814 регистраций. При этом CPA = 157 руб., 
конверсия из кликов = 6,83%, а CR в установку = 21,14%.

Кейс на сайте

334 000+ установок за 3 года

70 000+ регистраций

157 руб CPA

КОНТЕКСТ ТАРГЕТ ASO

🥇Золото Tagline Awards 2021 
в номинации «Performance Marketing»

https://case.nimax.ru/ati?_ga=2.48657313.643674829.1658304535-1829169742.1657796167


Наш клиент — продукт, включающий в себя пул медицинских 
сервисов и входящий в экосистему крупной технологической 
компании. 

Мы отвечали за коммуникации с аудиторией пациентов 
и врачей через соцсети клиента. Для этого разработали СММ-
стратегию, в которой выстроили четкую систему работы 
с медицинскими экспертами: к созданию контента привлекаем 
врачей и партнеров сервиса, проверяем все рекомендации 
и факты. 

Наша задача — не только повысить уровень доверия к 
продуктам клиента, в частности — к телемедицине, но и вести 
аудиторию 
на портал и мотивировать пользоваться сервисом. Так, с начала 
нашей работы мы увеличили количество подписчиков с 9к 
до 16.2k только на органическом росте в Инстаграм за 3 
месяца и подняли охват в сторис в два раза. 

*Проект находится под NDA
Один из самых популярных постов — горькая правда о 
пользе глицина. Разбили популярный миф и сердца 
наших подписчиков

ПРОЕКТ ПОД НДА 
SMMСММ-СТРАТЕГИЯ
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Группа компаний Медиа-1 Менеджмент, которой принадлежат 
телеканалы Муз-ТВ и Ю, приняла решение расширять присутствие 
в диджитале: адаптировать контент под онлайн-каналы и растить 
трафик. 

Нам нужно было обучить команду маркетинга Муз-ТВ и Ю веб-
аналитике, чтобы они могли более эффективно оценивать, 
анализировать и улучшать результаты. 

Мы адаптировали материалы нашего курса под задачи 
и потребности команды телеканалов: разбирали темы 
на примере их контента и площадок. Разработали 
два новых урока про аналитику+SEO на Ютубе и в Дзене. 

Формат обучения: видеоурок + лонгрид, домашнее задание, 
воркшоп с разбором домашек и QA сессией. Курс состоял 
из 15-ти уроков и длился четыре месяца. 

МУЗ-ТВ И ТЕЛЕКАНАЛ Ю
КОНСАЛТИНГ

https://www.youtube.com/playlist?list=PLGkSGRGZ4xV5_1eUYpY8_j9A5Z8ijl5fD


Вся команда проекта очень активно 
вовлечена в процесс и всегда открыта
к обсуждениям. Мы всегда точно знаем что 
стоит за каждой цифрой в отчёте и никогда 
не слышали фраз: «это выходит за рамки 
наших задач». Для нас Nimax это не просто 
подрядчик, а полноценный партнёр. 
Александра Максимова, руководитель 
отдела digital-маркетинга Belle YOU

Спасибо команде Nimax за то, что способны 
слышать и реализовать любые «хотелки» 
заказчика, предлагая при этом свои идеи 
и решения. За то, что всегда на одной 
волне. За креативность, профессионализм 
и клиентоориентированность. 
Наталия Ильина, руководитель отдела 
маркетинга холдинга AAG

На каждом этапе работы 
мы чувствуем вовлечённость 
команды Nimax. Андрей 
Тельный, руководитель отдела 
маркетинга Софтлайн

Главная ценность в совместной работе 
Condé Nast x Nimax — профессионализм, 
ответственность и грамотно выполненные 
задачи, а также реально видимый 
результат.
Илона Ласария, Content & Affiliate marketing 
manager Conde Nast 

Вместе мы нашли решение наиболее 
востребованное для клиентов, при этом 
соответствующее принципам ведения 
бизнеса и корпоративной культуре. 
Работа проделана структурно, 
с необходимым погружением в продукт 
и самое главное — ЦА. 
Людмила Гладкова, бренд-стратег 
Таксовичкоф 

Вот что клиенты говорят о работе с нами

У Nimax классная команда 
настоящих профессионалов 
и фанатов своего дела. 
Ребята мега оперативные, 
клиентоориентированные, 
гибкие и очень экологичные 
в общении. Любим всю команду! 
Екатерина Сидорова, 
руководитель направления 
в крупнейшей *НДА* компании
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Умение мыслить полным циклом жизни продукта: 
выдаём решения, которые удобно развивать
и продвигать. 

Технологичный дизайн. Охотно работаем с тридэ, 
моушеном, генеративом и нейросетями. 

В основе нашей работы — любовь к вызовам и сложным 
задачам. А ещё: 

Исследования, аналитика и крепкая стратегия. 

Сильный менеджмент креативных команд: 
своих и со стороны клиента. Умеем переводить 
с бизнес-языка на креативный и превращать цели 
и концепты в последовательный таймлайн. 



Давайте знакомиться!

Можно договориться 
на встречу с Машей Средой, 
руководителем отдела 
продаж: 
@Masha_Sreda 
maria.s@nimax.ru 

https://t.me/Masha_Sreda
mailto:maria.s@nimax.ru


Или напишите нам 
на order@nimax.ru 
или @NimaxAgencyBot 
в Телеграме 

С вами свяжется кто-
то из наших аккаунт-
менеджеров

mailto:order@nimax.ru
https://t.me/NimaxAgencyBot


Канал в Телеграме
Behance   
Dribbble 
Фейсбук* 
ВК   
Инстаграм*
Ютуб 

«Сломай и сделай нормально» — 
тг-канал CEO Nimax Никиты Михеенкова

Санкт-Петербург

Московский пр., д. 55,
190005

+7 (812) 385-52-06

Чтобы узнать нас поближе, подписывайтесь:

*Facebook и Instagram запрещены на территории России. Компания-владелец Meta признана 
экстремистской организацией.

https://t.me/nimax_agency
https://www.behance.net/nimaxbrands
https://dribbble.com/Nimax
https://www.facebook.com/nimax.ru
https://vk.com/nimaxru
https://www.instagram.com/Nimax_agency/
https://www.youtube.com/@Nimax_agency
https://t.me/mikheenkovnews

